MODELLO DI BUSINESS PLAN – scheda di una pagina
	
	
	
	
	

	COSA + COME + CHI
	WHAT do lo facciamo?
	
	 

	
	HOW do lo facciamo?     
	
	 

	
	WHO do serviamo?
	
	 

	PERCHÉ
	DEFINIRE IL PROBLEMA
	
	 

	
	DEFINIRE LA SOLUZIONE FORNITA
	
	 

	RICAVO
	STRATEGIE DI PREZZO 
	
	 

	
	FLUSSI DI REDDITO
	
	 

	POSIZIONAMENTO
	POSIZIONAMENTO 
	
	 

	
	IL NOSTRO VANTAGGIO COMPETITIVO
	
	 

	ANALISI SITUAZIONALE (SWOT)
	
	FATTORI INTERNI

	
	PUNTI DI FORZA ( + )
	
	 
	PUNTI DEBOLI ( – )

	
	 
	
	 
	 

	
	 
	
	 
	 

	
	 
	
	 
	 

	
	 
	
	 
	 

	
	
	FATTORI ESTERNI

	
	OPPORTUNITA' ( + )
	
	 
	MINACCE ( – )

	
	 
	
	 
	 

	
	 
	
	 
	 

	
	 
	
	 
	 
















MODELLO DI BUSINESS PLAN – esteso
Il SERVIZIO IN SINTESI 
Presentazione del progetto imprenditoriale/servizio. Bisogni che l’impresa (o progetto) intende soddisfare e tipi di servizi che si intende sviluppare/produrre/commercializzare.

[bookmark: _Toc36722902]problema & soluzione 
· [bookmark: _Toc36722903]IL PROBLEMA/ANALISI DEL BISOGNO
· [bookmark: _Toc36722904]LA NOSTRA SOLUZIONE

[bookmark: _Toc36722905]MERCATO DI RIFERIMENTO
Mercato/segmenti di mercato cui si intende indirizzare l’offerta e obiettivi di marketing (Quantificare le dimensioni del mercato). 

[bookmark: _Toc36722907]CONCORRENZA e POSIZIONAMENTO (competitor, coopertitor, partner)
Concorrenza potenziale e posizionamento della nuova impresa rispetto alla stessa (Indicare vantaggi competitivi rispetto alle soluzioni già presenti sul mercato) e come eventualmente creare alleanze strategiche. 

[bookmark: _Toc36722911]DESCRIZIONE DEL SERVIZIO (DAGLI INPUT AGLI OUTCOME)

TEAM E RISORSE UMANE

[bookmark: _Toc36722914]timeline & METRICHE
[bookmark: _Toc36722915]LINEA TEMPORALE (GANTT DI SVILUPPO DEL SERVIZIO)

[bookmark: _Toc36722918]PREVISIONI FINANZIARIE
· [bookmark: _Toc36722919]IPOTESI CHIAVE
· [bookmark: _Toc36722920]FINANZIAMENTO
· [bookmark: _Toc36722921]FONTI DI FINANZIAMENTO
· [bookmark: _Toc36722922]UTILIZZO DEI FINANZIAMENTI

